
CHECKLISTE FÜR WEINGÜTER 
SO PLANST DU DEINE MARKETINGZIELE !




Weinfimmel
M A R K E T I N G  &  S T R A T E G I E

F Ü R  W E I N G Ü T E R

Als Winzer*in mit Familienbetrieb ist dein Arbeitsalltag voll mit verschiedenen
Aufgaben. Da bleibt meist keine Zeit für ausgiebige Planung. Ich empfehle dir: Nimm
dir einmal Zeit für die Analyse & Zielbetrachtung deines Betriebes. Warum? Du
entwickelst einen Roten Faden. Deine Marketingaktivitäten werden zielgerichteter.
Das spart dir Zeit, Geld & Nerven!

SCHRITT 1: Analyse

Am Anfang steht die etwas mühsame, aber
extrem wichtige Basisarbeit. Die Analyse deiner
Ausgangssituation. Wo steht dein Weingut?
Wie ist die interne und externe Situation? Wofür
steht dein Betrieb? Diese Analyse bildet das
Fundament für alle folgenden Aktivitäten.

Marktrecherche
Wettbewerb analysieren
Kunden & Produktportfolio
analysieren
Betriebssituation analysieren
Marketing-Audit
SWOT-Analyse

Haken dran?

SCHRITT 2: Zielsetzung

Wenn dein Fundament steht, kannst du sinnvoll
die Marschrichtung für deinen Betrieb
bestimmen. Wo wollt ihr hin, was sind eure
Ziele im Marketing? Wer sind eure Kunden und
wie sprecht ihr sie an? Definiere Ziele nach der
SMART-Regel. 

Betriebsziele sind klar
Marketingziele daraus
abgeleitet
Zielgruppe ist klar

Haken dran?

SCHRITT 3: Umsetzung

Das Fundament steht, die Zielsetzung ist klar.
Jetzt muss das Ziel durch konkrete
Maßnahmen erreicht werden. Definiere dazu
konkrete Aktivitäten, die der Zielerreichung
dienen. 

Marketingplan mit konkreten
Maßnahmen für das Jahr
aufstellen
Alle Beteiligten schulen &
einbeziehen

Haken dran?

SCHRITT 4: Kontrolle

Monitoring & Kontrolle sind wichtig, um die
tatsächliche Zielerreichung im Blick zu haben.
Hat etwas nicht geklappt? Warum nicht?
Ergebnisse und Erkenntnisse sollten in die
nächste Planung mit einfließen. 

Zielerreichung kontrollieren
Abweichungen analysieren
Ziele ggf. anpassen  oder
aktualisieren
Ergebnisse in Folgeplanung
einbeziehen

Haken dran?
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Du wünschst dir Unterstützung bei deiner
Marketingstrategie? Du hast das Gefühl: 

"Da geht noch mehr"?
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Nutze die Chance zu einem
unverbindlichen
Potenzialgespräch. 

Wir schauen uns dein Potenzial
gemeinsam an. Wo geht noch
mehr? Ich zeige dir
Möglichkeiten auf und gebe dir
konkrete erste Tipps.

Reserviere jetzt dein Potenzialgespräch!

Kontaktiere mich jetzt für dein kostenloses
Potenzialgespräch von 30 Minuten mit deinem
Terminwunsch via Whatsapp direkt an mich +49 176
998 141 12.

Deine Franziska


